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U
crania pretende atraer im-
portantes proyectos de inver-
sión hasta 2014 cuyo importe

podría cifrarse en unos 10.000 mi-
llones de dólares. Algunos de estos
proyectos irán destinados a mejorar
las condiciones, sobre todo en mate-
ria de transportes, de cara a la cele-
bración de la Eurocopa de 2012. Jun-
to con los transportes, las nuevas
inversiones se centrarán en las
 áreas de desarrollo social, incluyen-
do la mejora de los servicios sanita-
rios y otros, y de seguridad energé-
tica, buscando una mayor
diversificación de la matriz energé-
tica del país, que favorezca el des-
arrollo de las energías alternativas.
El seguimiento del plan de inversio-
nes será llevado a cabo por la agen-
cia Ukrnatsproekt ::

El mercado chileno se configura
como uno de los que más in-
versión extranjera directa

(IED) atrae dentro de la región de
América Latina y el Caribe. En los
tres primeros meses de 2010, los flu-
jos de entrada de IED en Chile regis-
traron un crecimiento interanual
del 50%, alcanzando los 5.700 millo-
nes de dólares y colocando al país
como líder regional. Han sido varios
los proyectos de inversión realiza-
dos, que se circunscriben sobre todo
a los sectores de minería, comunica-
ciones, comercio y finanzas; exis-
tiendo cinco empresas extranjeras
que han invertido 613 millones de
dólares en ese primer trimestre del
año.

Proyectos de inversión en
el mercado ucraniano

Buenas expectativas para la entrada de
IED en Chile

Para el conjunto del ejercicio
actual, la Cámara de Santiago de
Chile prevé que la IED en el país se
sitúe en torno a los 15.000-20.000
millones de dólares, pudiendo supe-
rar el máximo registrado en 2008.
El comportamiento favorable de la
economía chilena, junto con los
anuncios de proyectos que se están
realizando en el ámbito de la mine-
ría y de los servicios, apoyarían ese
pronóstico. Además, según el infor-
me de inversión mundial difundido
estos días por la Conferencia de Na-
ciones Unidas para el Comercio y el
Desarrollo, los países latinoamerica-
nos y caribeños gozarían de una me-
jor posición para atraer flujos de
IED durante este año ::

54 empresa global septiembre 2010

Vietnam pondrá en marcha
una nueva regulación para
actualizar el sistema de fija-

ción de precios de la energía eléctri-
ca, ajustándolos a la evolución real
del mercado. Hasta ahora, el ajuste
se realizaba de forma anual y los au-
mentos en los precios no
 respondían a los costes de produc-
ción eléctrica.

Lo que pretende el Ministerio
de Industria y Comercio de Viet-
nam es que el reajuste de precios
se produzca trimestralmente y
tenga en cuenta la evolución del
mercado. 

Por su parte, el Presidente del
Consejo de Administración de Elec-
tricity of Vietnam ha afirmado que
la compañía nacional de electrici-

dad ha transmitido una propuesta
para la reestructuración del sistema
de generación eléctrica y para auto-
rizar la libre competencia ::

Hacia la reestructuración del sector eléctrico en Vietnam
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Los juegos de Topludi se internacionalizan

La compañía catalana Toplu-
di, dedicada a la venta de
juegos activos y de exterior,

es una empresa que, con tres años
de vida, alcanzó una facturación
de 1,2 millones de euros en 2009.
Con su salida al mercado interna-
cional, la empresa prevé incre-
mentar sus ventas hasta cinco mi-
llones de euros en los dos
próximos años.

Las ventas por internet supo-
nen un 70% del negocio de la com-
pañía en la actualidad, si bien sólo
se realizan en el territorio nacio-
nal. La buena marcha del negocio
ha llevado a la empresa a apostar

por extender su actividad a otros
mercados  geográficos. Por el mo-
mento, la compañía se centrará
fundamentalmente en países euro-
peos en los que la competencia en
este sector es aún reducida y en los
que el comercio electrónico no está
demasiado instaurado. Sin embar-
go, tampoco descarta comenzar a
introducirse también en países
con un mercado ya consolidado,
como serían Francia, Alemania o
Inglaterra.

La compañía está especializada
en la venta de juegos activos y al
aire libre, tanto para uso doméstico
como para uso comercial o público

Eres Consulting, empresa espa-
ñola que ofrece servicios de
consultoría relacionados con

la movilidad geográfica de emplea-
dos, ha abierto una oficina en Shan-
gai (China). La compañía presta ser-
vicios a empresas multinacionales
que necesitan trasladar a sus
 empleados tanto en el ámbito nacio-
nal como internacional, facilitando
el traslado de los trabajadores y sus
familias y la adaptación a la ciudad
de destino.

Hasta el momento, la compa-
ñía desarrollaba su actividad ex-
clusivamente en la península Ibé-
rica, contando con oficinas en
Madrid y Barcelona. Desde la nue-
va oficina de Shangai, la empresa
podrá dar servicios a multinacio-

nales españolas y extranjeras que
trasladen empleados a China, un
país inmerso en un importante
crecimiento económico y con un
elevado potencial laboral. 

Los servicios prestados por
Eres Consulting abarcan todo tipo
de acciones encaminadas a facili-
tar las reubicaciones de empresa-
rios y trabajadores que deban des-
plazarse por motivos laborales, de
modo que la adaptación a la nueva
ciudad de trabajo sea lo más rápi-
da y sencilla posible. Entre los ser-
vicios que presta la compañía se
encuentran la realización de trá-
mites administrativos, el aprendi-
zaje del idioma, la búsqueda de
alojamiento, colegios para los ni-
ños o medios de transporte.

La contratación de estos servi-
cios de movilidad geográfica per-
mite a los empresarios y trabaja-
dores la solución de los problemas
implícitos en el traslado y facilita,
de este modo, que se centren en el
negocio propiamente dicho, lo que
resulta beneficioso tanto para los
trabajadores y sus familias como
para la propia empresa.

Según la propia compañía, la
inexistencia de un departamento
específicamente dedicado al apoyo
a los trabajadores y sus familias
en un proceso de traslado es una
carencia en las grandes multina-
cionales y la creciente internacio-
nalización de las empresas hace
cada vez más necesaria la presta-
ción de estos servicios ::

Eres Consulting ofrecerá sus servicios en China
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(destinados a empresas u organiza-
ciones públicas o privadas del sec-
tor turístico o del ocio). Entre sus
productos destacan parques infanti-
les, camas elásticas, juegos de jar-
dín, futbolines, mesas de billar,
karts de pedales, triciclos, patinetes,
etc.

Actualmente, Topludi cuenta
únicamente con una tienda física
situada en Parets del Vallès (Barce-
lona), donde también están ubica-
das las oficinas de la compañía,
además de poseer delegaciones co-
merciales en Madrid, País Vasco,
Valencia y Granada, desde donde
abarcan todo el mercado nacional ::
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El grupo asturiano Futuver,
que ofrece servicios tecnológi-
cos y consultoría de gestión

desde 1997, ha abierto una nueva
sede en Bucarest (Rumanía) desde
la que promoverá sus productos y
servicios en Europa del Este.
La compañía ofrece soluciones y ser-
vicios en tres áreas de actividad: ser-
vicios tecnológicos, consultoría de
gestión y gestión integral de la mo-
dernización de los registros de la
propiedad y Administración pública.
Para la prestación de sus servicios,
la empresa cuenta actualmente con
más de 100 empleados y unas insta-
laciones de 1.500 metros cuadrados
situadas en el Parque Científico Tec-
nológico de Gijón, donde tiene su
sede, que incluyen un laboratorio
de I+D e instalaciones de ocio pen-
sadas para el descanso de sus traba-
jadores.

Además de las instalaciones de As-
turias, Futuver tiene una delega-
ción en Madrid y, desde 2007,
cuando comenzó su plan de interna-
cionalización, posee también una fi-
lial en México (Futuver México),
que cuenta con la participación de
socios locales y un equipo formado
por 50 personas. 
Entre otros proyectos en México, la
empresa está desarrollando el Pro-
yecto de Modernización Integral del
Registro de la Propiedad de varios
Estados, entre ellos el de D.F., uno
de los registros públicos de la pro-
piedad más grandes y complejos del
mundo. 
La compañía también está estudian-
do actualmente la posibilidad de ex-
pandirse desde México a otros
cuatro países de Latinoamérica: Ar-
gentina, Perú, República Dominica-
na y Panamá ::

La asturiana Futuver se adentra en Europa
del Este

Impulso en el arbitraje
internacional en las relaciones
comerciales hispano-marroquíes

La Asociación Europea de Arbi-
traje (AEADE) y el Centro In-
ternacional de Mediación y

Arbitraje de Rabat (CIMAR) han fir-
mado un acuerdo para promover y
difundir el arbitraje internacional
en la práctica comercial entre em-
presas españolas y marroquíes. En
este sentido, ambas asociaciones
pondrán en marcha iniciativas con-
juntas para fomentar la cultura del
arbitraje y su utilización para la re-
solución de conflictos comerciales
entre empresas de España y Marrue-
cos. Esta práctica también preten-
den extenderla al resto del mundo
árabe.

En 2009, el comercio entre Es-
paña y los países árabes se situó por
encima de los 20.300 millones de
euros, con unas ventas exteriores
españolas de 9.786 millones. El prin-
cipal mercado de destino de las ex-
portaciones españolas es Marruecos,
al que siguen Argelia, Emiratos Ára-
bes Unidos y Arabia Saudita ::
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