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El triángulo EEUU-

Europa-América Latina
España no juega
en este triángulo
un papel
estratégico de
puente entre
Europa y las
Américas.

Aunque es cierto que en las próximas

décadas la geografía global del consu-

mo y de la inversión se desplazará ha-

cia Asia, conviene no olvidar la

importancia del comercio y de la inver-

sión transatlántica. Acabo de partici-

par en la organización de un foro

económico en Nueva York organizado

por la Cámara de Comercio Hispano-

Norteamericana en el que se analizaba

el futuro de esta relación tan intensa

en términos económicos y financieros.

Si bien es cierto que las perspecti-

vas económicas a ambos lados del

Atlántico no son las mejores, la situa-

ción ha mejorado sensiblemente en los

últimos meses. Europa ha resuelto al-

gunos de los problemas derivados de la

exposición de los bancos a la crisis in-

mobiliaria, EEUU continúa creciendo e

innovando, y América Latina sigue

dando buenas noticias, sobre todo en

los casos de México, Perú y Argentina,

aunque no en el de Brasil.

La relación comercial global más

intensa continúa siendo la que une a

Europa y EEUU. Cada vez son más las

empresas españolas que participan en

esta relación, si bien las exportaciones

a EEUU son todavía mucho menores de

las que se destinan a los socios europe-

os. Las empresas españolas, tanto gran-

des como de tamaño intermedio, han

realizado importantes inversiones en

EEUU. América Latina continúa siendo

importantísima para centenares de

empresas españolas como destino de

inversión. Como en el caso de EEUU,

las exportaciones son mínimas.

España no juega en este triángulo

un papel estratégico de puente entre

Europa y las Américas dado que los dis-

tintos países europeos tienen sus pro-

pias relaciones comerciales y de

inversión. Pero si se detecta ahora,

tras 20 años de presencia estable de las

empresas españolas, una mayor facili-

dad y agilidad a la hora de llevar a

cabo proyectos de inversión. España si

puede quizás desempeñar un papel más

relevante en la apertura hacia Cuba.

En estos momentos está claro que el fu-

turo de toda la cuenca caribeña, Co-

lombia y Venezuela incluidas, depende

de la evolución de los acontecimientos

en la isla.

Por lo demás, los debates en el foro

confirmaron las enormes posibilidades

de negocio que existen a ambos lados

del Atlántico, algunas de las cuales se

materializan desde hace años a través

de las inversiones de las empresas es-
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pañolas, sobre todo en los sectores primarios y de

infraestructuras. Si además de la dinámica se aña-

de el potencial demográfico y económico de la ri-

bera atlántica de África, podemos incluso

plantear que la llamada era del Pacífico será real-

mente breve, puesto que la suma de Europa, África

atlántica, EEUU y América Latina sería superior

en población y en actividad económica a la de los

países ribereños del Pacífico. 

Este es en definitiva el mensaje más impor-

tante en términos geo-económicos. La economía

atlántica ha sido la más importante del mundo

desde el siglo XVI. Todo parece indicar que tras un

breve paréntesis en el que la atención mundial se

ha desviado hacia el Pacífico, el centro de grave-

dad de la economía global bien pudiera vascular

nuevamente. 

El futuro de la economía y de las empresas es-

pañolas estará muy condicionado por el dinamis-

mo y la competitividad de las economías de la

cuenca atlántica. Su desarrollo y mayor articula-

ción, incluyendo a África, también permitirán

abordar temas tales como la inmigración. En defi-

nitiva, se confirma que la economía global pasa

rápidamente por una fase de transformación en la

que el comercio y la inversión seguirán marcando

la pauta ::


